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PROJECT 03

Business Plan & Investment
Readiness
Αίτημα Πελάτη & Πρόταση Συνεργασίας

Αναπτυσσόμενη επιχείρηση υπηρεσιών προετοιμάζει οργανωμένο business plan για επενδυτική απόφαση
και χρηματοδοτική ετοιμότητα. Το έργο συνδέει business model, αγορά, λειτουργικό σχεδιασμό και
οικονομικές προβλέψεις σε ένα ενιαίο decision document.

Αντικείμενο Business plan, financial forecast και investment readiness

Διάρκεια 20 εργάσιμες ημέρες (26 ώρες αναλυτικής εργασίας)

Αμοιβή 1.350 € + ΦΠΑ

Παραδοτέα Business plan, 3-year forecast, funding plan, scenario analysis,
investor-readiness checklist
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1. Αίτημα Πελάτη
Η διοίκηση χρειάζεται ένα ολοκληρωμένο business plan που να μπορεί να χρησιμοποιηθεί τόσο εσωτερικά
για λήψη απόφασης όσο και ως βάση για συζήτηση με χρηματοδοτικό φορέα ή επενδυτικό συνεργάτη.

Το ζητούμενο δεν είναι ένα γενικό εταιρικό κείμενο, αλλά ένα συνεκτικό επιχειρηματικό μοντέλο με
τεκμηριωμένες παραδοχές, σαφή χρήση κεφαλαίων, προβλέψεις τριετίας και συγκεκριμένα σημεία ελέγχου
πριν από την επένδυση.

Αρχικά στοιχεία από τη διοίκηση
Στοιχείο Τιμή

Χρηματοδοτική ανάγκη κατά τη διοίκηση 70.000 - 80.000 €

Διαθέσιμο ίδιο κεφάλαιο 35.000 €

Στόχος εσόδων 1ου έτους 160.000 - 175.000 €

Υφιστάμενη ομάδα Ιδρυτής + 2 consultants + εξωτερικοί συνεργάτες

Revenue streams Core projects, implementation projects, recurring support

Πλαίσιο χρηματοδότησης: τον Ιούνιο 2026 το μέσο επιτόκιο νέων επιχειρηματικών δανείων έως
250.000 € ήταν 4,95% και για δάνεια χωρίς καθορισμένη διάρκεια 4,69% (Τράπεζα της Ελλάδος). Για το
2026 προβλέπεται αύξηση της πραγματικής προστιθέμενης αξίας των ελληνικών ΜμΕ κατά 6,5%
(Ευρωπαϊκή Επιτροπή). Το κόστος δανεισμού και η ζήτηση επιτρέπουν σταδιακή χρηματοδότηση, εφόσον
οι παραδοχές τεκμηριώνονται.

2. Κρίσιμα Ερωτήματα
Άξονας Ερώτημα Μέτρο απάντησης

Business model Ποιοι πελάτες, υπηρεσίες και revenue streams δημιουργούν τη
μεγαλύτερη αξία;

Revenue build ανά stream,
average project value

Market Ποια είναι η εμπορική ευκαιρία και ποιοι παράγοντες
επηρεάζουν τη ζήτηση;

Μέγεθος αγοράς, απαιτούμενο
μερίδιο, KPIs pipeline

Operations Ποια δυναμικότητα, ανθρώπινοι πόροι και βασικά κόστη
απαιτούνται για την ανάπτυξη;

Ώρες, utilization, πλάνο
προσλήψεων

Financials Πότε επιτυγχάνεται break-even και ποια είναι η αναμενόμενη
κερδοφορία σε τρία σενάρια;

P&L; τριετίας, μηνιαίο cash flow,
σενάρια

Funding Πόσο κεφάλαιο απαιτείται, πού θα χρησιμοποιηθεί και ποια
milestones πρέπει να προηγηθούν της πλήρους εκταμίευσης;

Πηγές / χρήσεις, payback, gates

3. Απαιτούμενα Inputs
Input Χρήση στην ανάλυση

Ιστορικά οικονομικά στοιχεία Βάση για παραδοχές κόστους και περιθωρίων

Υφιστάμενες πωλήσεις, πελατολόγιο και τιμές Revenue build, average project value, συγκέντρωση
πελατών

Λειτουργικά κόστη και πλάνο προσλήψεων Operating plan, άμεσο και λειτουργικό κόστος

Διαθέσιμη δυναμικότητα (ώρες) Utilization και κανόνας πρόσληψης

Επενδυτικές ανάγκες και διαθέσιμο ίδιο κεφάλαιο Funding structure, χρήση κεφαλαίων

Όροι πληρωμής πελατών Μηνιαίο cash flow και working capital

Εμπορικό pipeline Επιβεβαίωση Year 1 και gates

Στοιχεία αγοράς και ανταγωνισμού Market assessment
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4. Scope of Work
Η εργασία καλύπτει business model review, market and competitor assessment, commercial plan,
operating model, three-year financial forecast, break-even και scenario analysis, funding structure και
investor-readiness review.

Workstream Ανάλυση Output

Business model Customers, value proposition, revenue logic Business model narrative

Market & competition Demand, segments, competitors, positioning Market assessment

Commercial plan Pricing, channels, pipeline assumptions Revenue plan

Operations Capacity, staffing, fixed and variable cost base Operating plan

Financial model P&L;, μηνιαίο cash flow 36 μηνών, break-even, scenarios,
sensitivity

3-year forecast

Investment readiness Funding use, milestones, risks, evidence gaps Readiness checklist

5. Χρονοδιάγραμμα
Φάση Ημέρες Ώρες Αποτέλεσμα

Inputs & validation assumptions 1-3 3 Επιβεβαιωμένες παραδοχές

Market, business model & commercial plan 4-7 6 Revenue plan, KPIs

Operating model & financial forecast 8-13 9 P&L; τριετίας, cash flow 36 μηνών

Scenarios, funding structure & risk review 14-16 4 Σενάρια, πηγές / χρήσεις, gates

Business plan, management review &
παράδοση

17-20 4 Τελικό business plan, παρουσίαση

Σύνολο 20 26

6. Κόστος & Όροι
Όρος Συμφωνία

Συνολική αμοιβή 1.350 € + ΦΠΑ (51,9 € / ώρα αναλυτικής εργασίας)

Με την ανάθεση 675 € + ΦΠΑ

Με την τελική παράδοση 675 € + ΦΠΑ

Διορθώσεις Μία συγκεντρωτική σειρά διορθώσεων

Παρουσίαση Τελική παρουσίαση έως 75 λεπτά

Δεν περιλαμβάνονται νομικές, φορολογικές ή επενδυτικές συμβουλές, επίσημη αποτίμηση επιχείρησης,
αίτηση χρηματοδότησης προς συγκεκριμένο φορέα, due diligence τρίτων ή πιστοποίηση των οικονομικών
παραδοχών.

7. Κριτήρια ολοκλήρωσης
• Σαφής επενδυτική απόφαση με αριθμητική τεκμηρίωση.
• Κάθε γραμμή εσόδων και κόστους συνδεδεμένη με όγκο, τιμή ή συγκεκριμένο ρόλο.
• Μηνιαία ταμειακή πρόβλεψη που δείχνει το χαμηλότερο ταμειακό σημείο.
• Μετρήσιμα gates για κάθε φάση εκταμίευσης.


